
Mögliche Zielgruppen:

Werk-, Betriebs-, Amts-

leiter, Geschäftsführer,

Vorstandsmitglieder

 Landräte und Bürgermeister

 Interessierte Mitglieder

politischer Gremien

 Mitarbeiter der Verwaltung

Die Teilnehmer wählen Sie

aus!

Wir stimmen das Inhouse-

Seminar mit Ihnen ziel-

gruppengerecht hierauf ab.

Moderator und Referent:
Dipl.-Kfm. Bernd Klinkhammer
Ökon Management GmbH

Referent:
RA Martin Adams
Ökon Management GmbH

Kontakt:

Mandy Töppner

_teamwerk_ GbR
Willy-Brandt-Platz 6
68161 Mannheim

Tel.: +49(0)621 - 59595 - 20
Fax: +49(0)621 - 59595 - 99
E-Mail: kontakt@teamwerk-ma.de

Erfolgreiche und rechtssichere Papiervermarktung

Inhouse-Seminar 2012: nach Ihren Anforderungen

www.teamwerk-ma.de

Anlass für das Inhouse-Seminar:

Das Auslaufen von Altpapiervermarktungsverträgen oder von Fristen zur
Vertragskündigung eröffnet Ihnen Handlungsoptionen, mit denen Sie eine
erfolgreiche und gleichzeitig rechtssichere Vermarktung der kommunalen
Altpapiermengen auch für die Zukunft sicherstellen können.
Hierbei sollten insbesondere die folgenden veränderten Rahmenbedingungen
berücksichtigen werden:

• Veränderungen am Markt für Sekundärrohstoffe
• Veränderungen bei den Dualen Systemen und gewerblichen Sammlern
• Veränderungen an den Schnittstellen Kommune/DSD u. Kommune/Logistik
• Neue Rechtsprechung u.a. im Hinblick auf die Mitbenutzung und Wegfall der
Geschäftsgrundlage

• Berücksichtigung tauschähnlicher Umsätze in der Vertragsgestaltung
• Neue Preismodelle am Markt
• Steigende Anforderungen an die Dokumentation im Verhältnis zu den
kommunalen Aufsichtsbehörden

TOP`s: Anpassung während des Seminars auf Wunsch
möglich!

9:00 Begrüßung, kurze Vorstellung der Teilnehmer (Alle)

9:20 Darstellung der aktuellen Situation und Diskussion von
Ertragssteigerungspotentialen für Ihre Kommune (Alle)

9:50 Gestaltung der relevanten Schnittstellen bei der PPK-
Vermarktung nach VOL/A (Ökon)

• Kommune und Markt (Mengensicherungsstrategien)
• Kommune und Logistik (Sammlung, Umschlag)

Pause

11:00 Aktuelle Preismodelle und Marktphasen optimal
aufeinander abstimmen (Ökon)

• Das „richtige“ Preismodell finden und begründen.
• Die Entscheidung für das Preismodell richtig

dokumentieren.
• Die Ausschreibung der Papiervermarktung ergebnis-

optimal strukturieren, das VOL-Dual Konzept

11:40 Steuerrechtlich korrekte Ausgestaltung der Papierver-
marktung ab 01.01.2011 (Ökon)

12:30 Projektmanagement/Abstimmung weiteres Vorgehen

ca. 12:45 Ende des Seminars

Expertenwissen
aus der Praxis

Inhouse-Veranstaltung

individuelle Termine


